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La société 
 
 
 

 
 
 
Cargotec est une  entreprise finnoise dont le quartier général est situé à Helsinski. Cargotec 
est le leader des systèmes de manutention et de services connexes pour le chargement et le 
déchargement de  marchandises : 
 

• Hiab - solutions  et systèmes de manutention embarqués 
• MacGregor - solutions de manutention pour fret maritime et offshore 
• Kalmar - solutions de manutention pour containers et matériel lourd 

 
Cargotec est présent mondialement et plus spécifiquement là où sont situés les grands ports 
maritimes. Dans le Benelux, le groupe est représenté par Cargotec Benelux, basé à Anvers.  
 
Philosophie de Cargotec:  
 
Notre mission est d’améliorer l’efficacité du flux de marchandises. 
Notre but est d’être le premier fournisseur mondial de solution de manutention de charge. 
 
Pour atteindre son but, Cargotec a la volonté de: 
 

• Prendre le leadership du développement de ce business et de cette industrie 
• Renforcer le potentiel de nos services et de nos solutions 
• Augmenter le développement technique pour le bénéfice de nos clients 
• Définir les normes de durabilité dans la manutention 
• Combiner force et ressources en une seule et même entreprise 
•  Investir dans nos employés 

 
 

 
 
 
Hiab est une division de Cargotec Benelux. Hiab est leader dans les systèmes de 
manutention embarqués sur véhicules. 
 
Hiab propose une gamme complète de produits pour le chargement et le déchargement de 
marchandises. La gamme de produits Hiab comprend grues auxiliaires HIAB, appareils à 
bras MULTILIFT, chariots élévateurs embarqués MOFFETT, hayons élévateurs ZEPRO, 
grues forestières et de recyclage LOGLIFT et JONSERED. 
 
Hiab fournit des produits fiables et un service optimal. Hiab  agit en tant que partenaire de 
ses clients en leur proposant des solutions totalement intégrées. 
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Contexte de la fonction 
 
Il est essentiel que chaque collaborateur respecte la culture d’entreprise de Hiab-Cargotec.  
Il doit partager les valeurs de bases de l’entreprise, à savoir : 
 

• La transparence 
• L’honnêteté 
• L’intégrité 
• Le professionnalisme 

 
Le Délégué Commercial (m/f) est la personne commerciale de référence pour les produits 
Hiab en Belgique. Il développe les ventes au travers de contacts direct avec le client et  par 
les distributeurs de la marque (principalement en Région Wallonne et à Bruxelles). 
 
 
 
Description de fonction 
 

• Prospecter les nouveaux clients et les distributeurs 
• Développer les relations commerciales avec les clients et distributeurs existants 
• Construire une relation forte avec clients et distributeurs 
• Apporter un support et un coaching aux commerciaux des distributeurs, en 

coopération avec les experts techniques 
• Démarrer de nouvelles installations du point de vue commercial 
• Suivre les formations pour les nouveaux produits du point de vue commercial 
• Assurer un niveau de qualité de service en ligne avec les normes de l’entreprise 

 
 
 
Qualifications et expérience requises 
 

• Bonnes connaissances techniques générales (mécanique, électromécanique, 
hydraulique,…) 

• Un diplôme de Gradué ou d’Ingénieur Industriel est un plus 
• Une première expérience commerciale réussie 
• De l’expérience en milieu industriel est un plus 

 
 
 
Compétences 
 

• Esprit d’équipe 
• Leadership, team building, capacités à négocier et implémenter dans un esprit de 

service au client 
• Excellente présentation et aptitude à communiquer facilement 
• Aptitude à convaincre et négocier 
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Langues 
 

• Bonne connaissance de l’anglais 
• La connaissance du néerlandais est un plus 

 
 
 
Personnalité 
 

• Transparence 
• Honnêteté 
• Professionnalisme 
• Intégrité 
• Pro-activité 
• Fort esprit commercial 
• Orienté solution 
• Respectueux des personnes (collègues, clients, …) 
• Flexibilité et mobilité 

 
 
 
Offre Hiab 
 

• Un environnement de travail dynamique ou les personnes sont autorisées à prendre 
des initiatives 

• Une équipe humaine, attentive à l’environnement, où les personnes peuvent 
s’épanouir 

• Cargotec/Hiab offre un package salarial en ligne avec l’industrie, comprenant 
également des avantages extra-légaux comme une voiture de société, des frais (lors 
des déplacements), des chèques-repas et des éco-chèques, une assurance-groupe, 
une assurance maladie, un ordinateur portable, un téléphone mobile… 

 
  
 
Contact 
 
adva consult 
 
Eric Croisy 
 
' +32-(67)-33.37.93 
7 +32-(0)2-389.98.00 
: eric.croisy@adva-consult.com  
 www.adva-consult.com 
 
Mentionnez la référence EC399. Votre candidature sera traitée en toute confidentialité. Nous 
nous engageons également à vous tenir informé de l’état d’avancement de votre 
candidature. 
 


